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¢Qué es exportacion?
Vender fuera de tu pais

¢Qué es internacionalizacion?
No se trata de vender, sino de implantar una marca en el mercado
exterior.




EXPORTACION. ¢ESTAS LISTO PARA VENDER
FUERA DE TU PAIS?

* RAZONES PARA
EXPORTAR

o« ORGANIZACION
EMPRESARIAL

o« AMBITO TEMPORAL

« REQUISITOS
MINIMOS

 CAPACIDAD
FINANCIERA




Aumento de ventas.

Ganar competitividad en el mercado local.
Generacion de alianzas.

Cobertura ante situaciones adversas.
Incremento de oportunidades.
Globalizaciéon y perdurabilidad.







* Ponerse manos a la obra, es decir, transformar tu pyme en una empresa
exportadora o, es una decision estratégica que puede determinar su
futuro.

» No estamos hablando de hacer un lifting, de poner a tu primo, recién titulado en
Turismo, que acaba de sacarse el C-1 de inglés para atender los posibles pedidos del
extranjero.

» Tampoco estamos hablando de los pedidos que puedan llegar a través de tu recién
estrenada pagina web traducida a tres idiomas.

Se trata de una transformacion completa de tu empresa para ponerle un traje exportador,
y para esto necesitas estar asesorado por un buen equipo profesional.







En el ambito comercial, la empresa necesita contar
con una departamento interno o externalizado que
se dedique a la exportacion, pues requiere tiempo
(prospeccion, estudios de mercado, viajes...),
esfuerzo, sabiduria, y una atencion rapida a
cualquier demanda; ademés, de la implicacion
del equipo directivo durante todo el
desarrollo del departamento de comercio
exterior.



La adaptacion del producto a otros mercados lleva parejo
adecuarlo a las normativas de cada pais (en forma de
barreras arancelarias, controles ambientales,
certificaciones, etc)

Tambien debemos amoldar el embalaje y etiquetado
(descripcion del producto, color de las etiquetas, idiomas,
etc.), la calidad, aspectos relacionados con el diseho e
instalacion del producto.

Para acceder a los mercados internacionales es
fundamental ofrecer un buen producto,con una
ventaja diferencial y con un precio competitivo, “de ahi la
importancia de agregar valor anadido a tu producto y de
calcular los precios de exportacion, que necesariamente
tendran que estar alineados al resto de la competencia para
no estar fuera del mercado”



Todo plan de exportacion, para su puesta en marcha y
desarrollo, precisa de recursos econoémicos. Se necesita
cierto musculo financiero para llevar a cabo las primeras
etapas de salida al exterior y hacer de la exportacion una
actividad sostenible. Si bien en muchos casos la empresa
habra de recurrir a financiacién ajena.

También relativa al area financiera es la gestion de riesgo
de cambio, en el que incurriria la empresa en el caso de
comprar/vender o financiarse en una divisa distinta a la de
sus operaciones habituales (el euro). No podemos poner en
riesgo la viabilidad de su actividad internacional.

Si no eres capaz de generar esa paraguas
financiero, aplaza tu desembarco para otro
momento.



CERTIFICADOS
SEGURIDAD

ALIMENTARIA




Existe un amplio catalogo de certificaciones que
contribuyen a despertar confianza entre los
distintos agentes del sector alimentario, como
respuesta a las cada vez mayores exigencias de los
consumidores en relacion a la calidad y seguridad
alimentaria. Cualquier empresa que quiera ser
competitiva y, sobre todo, quiera introducir sus
productos en ciertos mercados, necesita ir
acompanado de certificaciones, que le daran un
valor anadido a nuestro producto y resultara mas
facil introducirnos en otros paises.



Asegurar transparencia y alimentos seguros en tus procesos y en toda la cadena
de suministro, lo que garantiza que tus clientes confien en los productos
comercializados.

Garantizar la legalidad, seguridad y calidad de los productos fabricados.
Establecer una norma comun con un sistema comun de evaluacion.

Garantizar que cumplimos la legislacion en materia de calidad y seguridad
alimentaria vigente.

Reducir costes y tiempo a fabricantes y distribuidores.
Proporciona confianza a los consumidores.

Existe evidencia escrita de todos los procedimientos e instrucciones
técnicas que se realizan en tu empresa.

Gestién mas operativa y rapida de los riesgos para la seguridad alimentaria.
Revision del Sistema APPCC que tengas implantado en tu empresa.
Encontrar el equilibrio perfecto entre Seguridad y Calidad Alimentaria.

Tu empresa tendra documentado, implantado y evidenciado un plan contra el
fraude alimentario.

Tu empresa tendra un control de los alérgenos presentes en tus materias primas,
roductos intermedios o productos finales de forma 6ptima, para garantizar la salud de
a poblacion con intolerancias o alergias alimentarias.



APPCC (Analisis de Peligros y Puntos Criticos de
Control)

El sistema de APPCC, que tiene fundamentos cientificos y caracter
sistematico, permite identificar peligros especificos y medidas para su
control con el fin de garantizar la inocuidad de los alimentos.

La aplicacion del sistema de APPCC se fundamenta en la identificacion de
los riesgos sanitarios de todo tipo, bioldgico, fisico o quimico que
potencialmente afecta a los alimentos y la determinacién de los puntos
criticos de control (PCC), de todo el proceso de fabricacion. Identificados
los riesgos, se implantaran medidas para eliminar o minimizar los
riesgos.

Por su estructura, la certificacion del Sistema APPCC, es facilmente
integrable con otros referenciales como la Norma ISO 22000, ISO 9001,
BRC e IFS.



ALGUNAS DE LAS CERTIFICACIONES MAS IMPORTANTES

IFS
BRC mmmas) - MUY EXIGENTES

GLOBAL GAP

- Exigente
+ Adaptabilidad pyme




Acceso a mas de 57 paises emergentes y a mas de 1.600 millones de
potenciales clientes a nivel mundial (44 millones en Europa).

Entrada a un mercado valorado en més de 3 billones de délares (todos los
sectores incluidos).

Acceso a 2 millones de ciudadanos musulmanes y 2 millones de turistas
musulmanes en Espana.

Superar barreras a la entrada en paises en donde la certificacion es
obligatoria para poder operar.

Obtener una marca de garantia reputada y reconocida a nivel mundial por
la poblacion musulmana.

Contar con las acreditaciones internacionales de los paises de mayoria
musulmana.

Genera confianza entre los consumidores, facilitando su fidelizacion.

Diferenciarte de la competencia, posiciondndote como una
empresa\entidad Muslim Friendly.

Obligatoria para los musulmanes. Atractiva para los no-musulmanes.
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